
Scoort u voldoende met uw offertes?

De schriftelijke aanbieding vormt een kernonderdeel 
van elk succesvol salestraject en het is dan ook zaak 
dat u over eersteklas offertes beschikt. Strategic 
Proposals NL kan u effectief en gericht helpen de 
kwaliteit van uw offertes van ‘acceptabel’ naar 
‘overtuigend en onderscheidend’ te brengen.

Het is onze missie onze klanten te helpen bij het 
maken van eersteklas winnende offertes, die zich 
duidelijk onderscheiden van concurrerende 
aanbiedingen. Het bereiken van hogere successcores 
en lagere verkoopkosten vereist een duidelijke visie, 
inzet van hoogwaardige tools en aantoonbare 
deskundigheid. 

WIN MEER, WIN MAKKELIJKER  
De kracht van ervaring, expertise, flair en gedrevenheid

Strategic Proposals NL en haar partners kunnen bogen 
op een ongeëvenaarde trackrecord in het verbeteren 
van de kwaliteit van offertes van diverse organisaties, 
in verschillende branches over de hele wereld.

Om uw offerte-rendement op een hoger niveau te 
brengen kunt u onze brede expertise aanwenden voor 
diverse effectiviteitverhogende services. Het resultaat: 
een baanbrekende offerteaanpak die tal van 
organisaties heeft geholpen hun succespercentage 
aanzienlijk te verbeteren.



Training in de kernvaardigheden van offerte-ontwikkeling. 
Of het nu gaat om salesmensen, proposalspecialisten of de 
technische en business-medewerkers die bijdragen aan uw 
proposals

Opzet en ontwikkeling van hoogwaardige proposalcenters 
en tenderdesks

Benchmarking-services die u helpen de effectiviteit en 
doelmatigheid van uw offerte-aanpak te toetsen en te 
verbeteren

Klantaudits: met onze inkoopkennis brengen we boven wat 
de klant echtvan uw proposals vindt

Interim-management: proposalexperts met ruime 
management-ervaring om tijdelijk een sturende of 
veranderingsgerichte rol in uw offerte-organisatie te 
vervullen

SERVICES  

Voor meer informatie kunt u contact opnemen via:
info@strategicproposals.nl

of bezoek onze website: www.strategicproposals.nl

Contentontwikkeling: opbouw en gestructureerd 
onderhoud van een documentenbibliotheek met 
hoogwaardige basisteksten, voor razendsnelle bidrespons

Hands-on proposal support:  support van vooraanstaande 
proposalexperts die bij belangrijke bids samen met uw 
mensen een winnende offerte samenstellen

Strategische facilitatie: voor het optimaliseren en 
complementeren van het werk van uw bidteam, bieden wij 
ondersteuning tijdens de strategische fases van het 
proposal proces, zoals het faciliteren van pre-proposal 
planning meetings, het geven van strategy development en 
storyboarding sessies, proposal (team-)reviews en 
presentatievoorbereiding en planning 

 


